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Es gibt viele geeignete Soft-
ware- und Portallosungen
auf dem Markt. Aber erst
mit dem passenden Partner
werden Sie produktiv.
AS/pointist Ihr Partner fur die
lange Distanz, wennesdarum
geht, Sie in IT-Fragen nach-
haltig, langfristig und aus
einer Hand zu betreuen. Wir
begleiten viele Stammkunden
uber viele Jahre und Wachs-
tumsphasen hinweg und
unterstutzen Unternehmens-
und IT-Leitung bei der LOsung
anfallender EDV-Probleme.
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abtelefonieren. Hebt der Angerufene nicht ab,
oder ist besetzt, wird automatisch der nachste auf
der Liste angewahilt.

Gerade im B-to-B-Bereich des Lebensmittelhandel
kann man so sehr einfach seine Kunden abtele-
fonieren, um z. B. leicht verderbliche Ware oder
Sonderposten unkompliziert und schnell anzubie-
ten. Eine Telefonliste mit allen Kaufern, die diese
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Die pio BI-Suite umfasst auBerdem
noch die Module Lager & Logistik, CRM,
Lieferanten-Akte, Liquiditatsplanung, Um-
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